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최고경영자조찬회

21C 리더스모닝포럼

공개교육무료수강

KMA공개교육 무료쿠폰과정

KMAC공개교육 무료쿠폰과정

사이버교육 무료수강

KMA 사이버교육 무료쿠폰과정

글로벌 HR· Trend 세미나 / KMA-Day

우수기업탐방 벤치마킹 연수 / 리더스클럽

지식정보매체

B2B서비스 / UK-TEST

UK-Test 신청서

회원서비스 요약 / 문의

사업자등록증 / 계좌번호 안내

KMA 회원사께 드리는 말씀

오늘, 대한민국이 세계경제대국으로 발전하기까지는 우리 기업인의 도전적인 기업가정신과 열정적인 혁신행동이 있었

기 때문이라고 생각합니다. 따라서 이러한 기업가정신과 혁신행동을 지속적으로 고취시켜야 글로벌경쟁에서 당당하게

경제부국으로 자리매김하게 될 것으로 믿습니다. 

한국경제발전 태동기인 1962년에 뜻있는 기업인들이 설립한 KMA 한국능률협회는 지난 반세기동안 바로 우리에게 필

요한 도전적인 기업가정신과 열정적인 혁신행동을 고취하고 전파해 왔습니다. 그리고 현재도 끊임없는 자체 연구개

발, 해외 유수기관과의 제휴, 선진 프로그램의 도입을 통해 한국기업의 인재육성과 경영혁신을 선도하고 있습니다. 

지나 온 50년처럼 앞으로의 50년도 KMA 한국능률협회는 한결같이 우리 기업의 인재육성과 경영혁신을 선도하

겠습니다. 회원사의 성장 동반자로 자리매김 하겠습니다. 회원기업간 상생의 조력자로 역할을 다하겠습니다. 아무쪼

록 많은 기업의 경영자께서도 KMA 회원사로 활동해 주시기를 기원합니다. 감사합니다. 

“KMA 회원사의 경영혁신과 미래창조 경영을 지원하겠습니다”
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2011년 개최일정

참가대상 회원사 CEO 및 임원

주요내용
경영자의 사고혁신과 거시적 안목의 배양을 위해 지난 1973년에 시작하여 현재까지 경영자들의

정보 및 인적교류의 장으로 매월 개최되고 있습니다. 국내외 최고의 강사진이 경제·경영분야는

물론 정치·사회·문화·과학기술 등 전 분야에서 최신 고급정보를 전달해드립니다.

장 소 하얏트호텔 그랜드볼룸

참 가 비
•회장단 : 4인 무료초청 •이사단 : 3인 무료초청

•정회원 : 2인 무료초청 •일반참가비 : 20만원

참가신청 홈페이지(www.kma.or.kr) 회원사 로그인 ➜ 교육세미나신청

구분

일자

450회

1/21
(금)

451회

2/24
(목)

452회

3/24
(목)

453회

4/21
(목)

454회

5/27
(금)

455회

6/24
(금)

456회

7/15
(금)

457회

8/26
(금)

458회

9/29
(목)

459회

10/20
(목)

460회

11/24
(목)

461회

12/16
(금)

2010년도 개최현황
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2. 21C 리더스모닝포럼

참가대상 회원사 임원 및 핵심 부서장

주요내용
한국경제를 이끌고 있는 전문가그룹으로부터 핵심부서장들에게 차세대 리더로서 갖추어야 할

전문성과 리더십을 배우며 아울러 참가자들의 활발한 교류를 통해 인적 네트워크 구축의 장을

마련해 드립니다.

장 소 리츠칼튼호텔 볼룸 (A3)

참 가 비 •회원사 2인 무료 초청 •일반참가비 : 20만원

참가신청 홈페이지 회원사 로그인 ➜ 교육세미나신청

회차

449회

448회

447회

446회

445회

444회

443회

442회

439회

438회

12월

11월

10월

9월

8월

7월

6월

5월

2월

1월

▶대한민국산업기술 R&D 3.0시대 - 기술에생각을더하라!

▷ 성공하는 CEO의 7가지건강습관

▶ 2011년 한국경제성장은계속되는가?

▶지금왜‘정의’를말하는가? 우리사회는과연공정한가?

▷불황뚫고하이킥, 노사화합으로턴어라운드에성공한모두투어

▶소셜미디어, 세상의모든트랜드를바꾸다!

▷ 열정으로빚는우리술이야기전통주의명품화, 세계화

▶메커니즘경영, 경영의패러다임을바꿔라!

▷ 3D 영상산업 : 기회와도전

▶끊임없는빛의진화, LED로 세계를밝힌다

▷ 21C 두뇌혁명 : 뇌에게길을묻다!

▶ 지금한반도에서무슨일이일어나고있는가?

▶ Global Challenge! 미래 비즈니스성장을위한대응전략

▷ ODM과유기농경영

▶스마트폰열풍! 모바일혁명이바꾸는기업의미래!

▷ 히든챔피언, 어떤기업이될수있는가?

▶ CEO가꼭알아야할 2010 뉴 트렌드

▷경영자와함께하는신년음악회

김용근 (한국산업기술진흥원원장)

이 재성 (행복의샘한의원원장)

정관용 (한림국제대학원대학교교수)
신 민영 (LG경제연구원경제연구실장)
홍 성국 (대우증권전무)
박 청원 (지식경제부산업경제정책관)

장 동 진 (연세대학교교수)

홍 기정 (모두투어사장)

김 중태 (IT문화원원장)

배 중호 (국순당사장)

조 동성 (서울대경영대학교수)

성 필문 (스테레오픽쳐스회장)

윤 철주 (우리ETI 회장)

정 재승 (KAIST 교수)

정관용 (한림국제대학원대학교교수)
남 주홍 (경기대정치전문대학원교수)
이 정민 (연세대국제학대학원원장)
백 승주 (한국국방연구원안보전략연구센터장)

Thomas M. Connelly (Dupont 부회장)

윤 동한 (한국콜마회장)

이 상훈 (KT 기업고객부문사장)

이 종욱 (서울여자대학교교수)

김 상훈 (서울대학교교수)

서 희태 (예술감독겸지휘자)

개최월 주 제 강 사
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※연간 10회 개최 (7, 8월은 개최되지않습니다.)
2011년 개최일정

구분

일자

35회

1/19
(수)

2/16
(수)

3/16
(수)

4/13
(수)

5/18
(수)

6/15
(수)

9/21
(수)

10/12
(수)

11/16
(수)

12/14
(수)

36회 37회 38회 39회 40회 41회 42회 43회 44회

2010년도 개최현황

회차

제34회

제33회

제32회

제31회

제30회

제29회

제28회

제27회

제26회

제25회

12월

11월

10월

9월

6월

5월

4월

3월

2월

1월

직장인의천국, 행복한일터, 그게정말가능해?!

Global 무한경쟁시대 '人材'가 기업의 '核'이다!

세계를향한글로벌경영과명품인재육성!

컨버전스시대, 성공을위한나만의 Leadership을 찾아라!

아시아의빌게이츠, 스티브김이들려주는성공신화!

탐험가적리더십으로미래를준비하라!

고객의마음을읽으면성공이보인다!

창의적인혁신경영! 유한킴벌리에서답을얻다

글로벌선진기업의명품인재, 이렇게만들어진다!

2010 노사관계의핵심이슈와해법

김종훈 (한미파슨스회장)

김 영원 (KMA 교수)

신 상진 (STX 상무) 

김 용 후 (KMA 상무)

김 윤종 (SKY Global 회장)

김 효준 (BMW Group Korea 사장)

나 종호 (한경희생활과학부사장)

송 명식 (유한킴벌리전무)

이 병민 (한국베링거인겔하임부사장)

주 완 (법무법인광장변호사)

개최월 주 제 강 사
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3. 공개교육 무료수강
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수강신청방법

주요내용 교육비 부담없이 회원사의 인적자원 육성의 기회를 제공합니다.

운영과정 KMA 공개교육(90개 과정), KMAC 공개교육(62개 과정)

운영내용

1) 무료수강 :•임원단사 : 연간 12회(분기별 3회)    •정회원 : 연간 8회(분기별 2회)

2) 할인혜택 : 회원사에서 추가로 유료 참가시 교육비 할인혜택을 드립니다.  

3) 쿠폰사용 :•쿠폰 1매당 1과정 수강이 기본입니다. 

•일반사 교육비 60만원 이상의 과정(★)은 쿠폰을 2매 사용 하셔야 합니다.

•공개교육쿠폰 1매당 사이버교육쿠폰 3매로 전환사용이 가능합니다.

홈페이지 접속

•KMA공개교육사이트에(http://kma.or.kr/hrd) 접속합니다.
교육.컨설팅(과정명과 일정확인 후 선택) ➜ 수강신청(쿠폰사용) 클릭 ➜ 개인정보수집동의, 취소환불규정 동의 클릭 ➜
사업자등록번호 및 개인사항 입력 ➜ 수강신청 완료

•KMAC공개교육사이트에(http://edu.kmac.co.kr) 접속합니다.
교육연수(과정명과 일정확인 후 선택) ➜ 수강신청(쿠폰사용) 클릭 ➜ 개인정보수집동의, 취소환불규정 동의 클릭 ➜
사업자등록번호 및 개인사항 입력 ➜ 수강신청 완료

※신청이정상적으로완료된경우문자메시지및메일이신청자에게발송됨

1

쿠폰사용 시 유의사항

•쿠폰은반드시해당분기에사용하셔야합니다 (이월사용불가능)
<분기별쿠폰번호안내>
1분기 : 01월~03월 (쿠폰번호 : 11100000)  2분기 : 04월~06월 (쿠폰번호 : 11200000)
3분기 : 07월~09월 (쿠폰번호 : 11300000)   4분기 : 10월~12월 (쿠폰번호 : 11400000)

•과정별로쿠폰수강신청정원이한정되어있으니수강신청을서둘러주시기바랍니다. 

2

교육변경 및 취소, 쿠폰 재사용 기준

1. 교육 변경및취소방법
•교육취소시에는반드시유선(02-3274-9347~8)으로 접수하여주십시오. 
교육취소가완료되면문자메시지가발송됩니다.

2. 변경가능기간
•과정, 일정변경시 : 교육시작일기준 7일전 18:00까지변경가능합니다.
•교육생만 변경 시 : 개강 1일전 18:00까지변경가능합니다.

3. 취소가능기간
•교육취소는교육시작일기준으로 7일전 18:00까지만가능합니다. 
(예를 들어월요일시작하는교육은전주(前週) 월요일 18:00까지교육취소를해야합니다.)

4. 쿠폰 재사용기준
•교육시작일기준 7일전 18:00까지교육을취소하지않고불참할경우쿠폰은사용한것으로간주하며, 
개강 7일전 18:00까지교육취소가접수되면쿠폰은해당분기에재사용가능합니다.

3

쿠폰번호 확인

KMA 홈페이지(http://kma.or.kr)에서 회원사로그인시쿠폰번호와쿠폰이용현황을실시간확인가능합니다.
(문의 : 02-3274-9347~8)

4

교육장 안내

지하철 9호선국회의사당역 4번출구이룸센터 10층 지하철 5호선마포역 2번출구고려빌딩 3층

KMA연수센터 KMAC비즈니스스쿨

KMA 공개교육 무료쿠폰 과정
2011 KMA교육프로그램과 같은 배열로 구성되어 있습니다.

경영/관리/리더십

경영자능력개발 ★

고급관리자 ★

매니지먼트의사결정

관리자능력향상 ★

고전에서찾는리더십에센스

어드밴스드리더십

예비관리자

리더십스킬과테크닉

리더십챌린지 ★

글로벌리더십개발 ★

캠벨리더십

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

3

3

3

4

3

3

3

3

3

2

1

20

20

20

28

20

20

20

20

20

16

4

65

52

47

55

47

47

47

47

60

50

40

75

60

55

65

55

55

55

55

70

60

50

24-26

26-28

17-19

21-23

14-17

23-25

7-9

14-16

16-18

21-23

28-31

7-9

16-18

18-20

25-28

13-15

4-6

11-13

4-5

18-20

23-25

2-4

11-13

13-15

7-10

27-29

20-22

7-8

24

13-15

20-22

4-7

11-13

22-24

16-19

24-26

29-31

8-10

28-30

26-28

19-21

26-28

17-19

4-7

26-28

10-12

16-18

14-16

21-24

7-9

23-25

19-21

12-14

7-9

21-23

19-21

5-6

16

5/30-6/1

6/29-7/1

10/31-11/2

10/31-11/1

실무/여성/현장

Senior 팀멤버

Junior 팀멤버

신입사원 Good Start ★

여성리더역량강화

커리어우먼

여사원역량개발

전문비서

점장역량강화

현장리더향상

현장사원향상

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

3 20 42 50

3 20 42 50

4 28 55 65

3 20 42 50

3 20 47 55

3 20 42 50

3 20 42 50

3 20 47 55

3 20 42 50

3 20 42 50

19-21 14-16 25-27 13-15 18-20 14-16 24-26 28-30

23-25 20-22 25-27 13-15 21-23 2-4 14-16

24-27 21-24 16-19 20-23 8-11 5-8 12-15

23-25 12-14

7-9 4-6 7-9 26-28 21-23

7-9 11-13 4-6 22-24 17-19 5-7

26-28 9-11 20-22 18-20 22-24 20-22 26-28 4-6 16-18

14-16 15-17 19-21

26-28 27-29 13-15 19-21

28-30 27-29 5-6 14-16

10/31-11/3

6/29-7/1 8/31-9/2

전략/기획

손자병법경영전략 3 20 42 50 9-11 1-3 19-21

시나리오경영플래닝실무 3 20 42 50 21-23 23-25 29-31 21-23

전략수립과성과측정 3 20 47 55 16-18 20-22 22-24 24-26 12-14 14-16

전략기획스킬 3 20 42 50 26-28 16-18 18-20 13-15 21-23 16-18

전략적사고와기획력 3 20 42 50 12-14 7-9 7-9 4-6 2-4 7-9 4-6 8-10 5-6 4-6 5-7

관리자를위한전략적사고 3 20 47 55 23-25 27-29 16-18 26-28 21-23

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

11/30-12/2

10/31-
11/2

★쿠폰2매 사용과정
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문제해결/PM/성과

관리자를위한성과관리 3 20 47 55 14-16 11-13 20-22 4-6 29-31 24-26 28-30

문제해결을위한 Critical Thinking 3 20 47 55 19-21 23-25 25-27 6-8 14-16 23-25

현장문제해결 3 20 47 55 9-11 6-8 6-8 5-7

문제해결의사결정 ★ 3 24 52 60 24-26 2-4 2-4 18-20 7-9

프로젝트매니지먼트실무 ★ 3 24 52 60 7-9 11-13 11-13 19-21

프로젝트매니지먼트리더 3 20 47 55 28-30 7-9 22-24

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

8/31-9/2

11/30-12/2

조직개발/변화혁신

팀운영전략 3 20 47 55 24-26 2-4 11-13 16-18 27-29 8-10 14-16 10-12 9-11 19-21

팀워크향상을위한 5대원칙 ★ 2 16 50 60 14-15 13-14 29-30 14-15

리더의창의적조직만들기 3 20 47 55 14-16 16-18 16-18 19-21

변화계획수립실무 ★ 3 20 60 70 17-19 25-27 18-20 10-12

변화창출리더십 3 20 47 55 23-25 13-15 26-28 7-9

창의적사고능력향상 3 20 42 50 19-21 9-11 27-29 15-17 20-22 28-30 19-21

업무 프로세스혁신 3 20 42 50 9-11 1-3 6-8 28-30 2-4

업무생산성향상 3 20 42 50 21-23 18-20 13-15 16-18 10-12 12-14

셀프리더십 3 20 42 50 24-26 23-25 25-27 28-30 2-4

직장인이미지브랜딩 3 20 42 50 1-3 10-12 16-18

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

10/31-11/2

6/29-7/1 8/31-9/2

3/30-4/1

3/30-4/1

10/31-
11/2

HRD전문

교육담당자기본 3 20 42 50 26-28 23-25 27-29 25-27 20-22 24-26 28-30 26-28 23-25 21-23

교육운영실무자 2 16 33 40 20-21 21-22 16-17 14-15 22-23 14-15 19-20

HRD체계수립및교육계획수립 3 20 42 50 14-16 18-20 20-22 16-18 19-21 14-16

교육효과측정과평가 3 20 42 50 21-23 25-27 27-29 8-10 24-26 5-7

과정개발전문가 ★ 4 32 55 65 11-14 7-10 16-19 4-7 5-8 7-10

학습촉진 & SPOT 2 16 33 40 17-18 21-22 23-24 11-12 13-14 28-29

사내교수기본 ★ 3 24 52 60 17-19 2-4 11-13 7-9 11-13 19-21 17-19 12-14

사내교수스킬업 3 20 42 50 9-11 11-13 22-24 16-18

선발및평가전문가 3 20 42 50 14-16 13-15 14-16

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

10/31-11/2

상호작용

대인관계스킬향상 3 20 42 50 21-23 28-30 23-25 27-29 16-18 10-12 14-16 21-23

커뮤니케이션스킬 3 20 42 50 17-19 2-4 11-13 11-13 29-31 4-6 28-30

전략적커뮤니케이션 3 20 47 55 9-11 16-18 2-4 15-17 10-12 14-16 2-4 7-9

마음을사로잡는스토리텔링 3 20 42 50 9-11 11-13 21-23 9-11

프레젠테이션스킬 3 20 42 50 24-26 21-23 28-30 25-27 23-25 27-29 18-20 22-24 26-28 24-26 21-23 19-21

퍼실리테이션스킬 3 20 42 50 20-22 5-7

성과향상코칭스킬 3 20 47 55 7-9 18-20 20-22 22-24 17-19 5-7

멘토링스킬 3 20 42 50 16-18 6-8 15-17 20-22 21-23 26-28 7-9

협상능력향상 3 20 47 55 19-21 23-25 27-29 1-3 6-8 12-14 14-16

회의 및토론스킬 3 20 42 50 14-16 16-18 5-7 7-9

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

감성

보이스프레젠테이션 2 16 35 42 17-18 14-15 30-31 21-22 1-2 3-4

자기성찰을통한비전만들기 2 16 35 42 21-22 20-21 29-30 14-15

감성을활용한체인지하트 2 16 35 42 10-11 14-15 11-12 26-27

(소통과 성과를 이루어내는)감성 커뮤니케이션 2 16 35 42 27-28 28-29 7-8 16-17 13-14 15-16

(매력이경쟁력이다)매력적인사람의5가지법칙 2 16 35 42 17-18 2-3 19-20 5-7

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

5/30-6/1

6/29-7/1 11/30-12/2

8/31-9/2

★쿠폰2매 사용과정 ★쿠폰2매 사용과정

3/30-4/1 6/29-7/1

재무회계세무

재무회계기초 3 20 42 50 17-19 21-23 18-20 18-20 21-23 16-18 19-21

기초회계실무·세무실무 3 20 42 50 18-20 15-17 5-7 7-9

한국채택국제회계기준(K-IFRS) 3 20 42 50 14-16 11-13 22-24 22-24 10-12 12-14

의사결정자들을위한원가관리실무 3 20 42 50 14-16 11-13 14-16 21-23

제조기업의원가계산담당자를위한원가계산실무 3 20 42 50 7-9 11-13 29-31 14-16

법인결산과세무조정 3 20 47 55 23-25 21-23

(전사원이알아야할)알기쉬운재무재표분석 2 16 35 42 12-14 7-8 23-24 4-5 11-12 17-18

수출입회계실무 1 8 20 26 18 25 8 24 11

알기쉬운지출증빙의회계와실무 1 8 20 26 28 25 13 4 9

원천징수와연말정산 1 8 20 26 10 8

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

글로벌

국제비즈니스커뮤니케이션 3 20 42 50 12-14 9-11 6-8 13-15 4-6

중국지역전문가 ★ 2 16 60 70 17-18 2-3 11-12 27-28

Business English for Presentations 2 16 42 50 24-25 23-24 18-19 19-20 7-8

Business English Writing 3 20 48 55 23-25 13-15 15-17 24-26 12-14 7-9

Business English Communication-Intermediate 3 20 48 55 21-23 4-6 5-7

Business English for Meetings 2 16 42 50 25-26 27-28 11-12 24-25

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

3/31-4/1

8/31-9/2 11/30-12/2

5/30-6/1

OA

비즈니스문서작성 2 16 47 55 10-11 11-12 15-16 24-25

엑셀2007을 활용한문서작성 3 20 47 55 17-19 14-16 25-27 18-20 21-23 9-11

엑셀2007 VBA를활용한자동화문서만들기 3 20 47 55 21-23 25-27 22-24 19-21

파워포인트2007을 활용한문서작성 3 20 47 55 19-21 16-18 23-25 20-22 24-26 17-19 12-14

파워포인트2007을활용한프레젠테이션프로젝트 3 20 47 55 23-25 20-22 19-20 7-9

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

6/30-7/1

물류

물류관리기초능력향상 3 20 42 50 19-21 16-18 18-20 6-8

알기쉬운물류관련법규 3 20 42 50 16-18 20-22 22-24 13-15

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사
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KMAC 공개교육 무료쿠폰 과정
2011 KMAC 교육·연수 프로그램과 같은 배열로 구성되어 있습니다.

전 략

전략기획수립실무과정 3 21 45 48 21-23 16-18 22-24 17-19

재무분석을 통해 다시 보는 기업 경영전략 과정 3 21 45 48 11-13 20-22 26-28

기업의미래성장전략을위한구조조정실무과정 2 16 40 43 19-20 20-21

Logical Thinking을 통한 기획력 향상과정 2 16 40 43 14-15 27-28 25-26 24-25 5-6

신사업개발및추진실무과정 3 21 45 48 28-30 23-25 26-28 21-23

전략적 의사결정을 위한 관리자 재무회계 과정 2 16 40 43 18-19 14-15

창의적문제해결실천과정 2 16 45 48 17~18 13~14 22~23 12~13

프로젝트관리(PM) 실무과정 2 16 40 43 21~22 14~15 22~23 17~18

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

CS 경영

하루에완성하는 CS Basic 과정 1 8 20 22 14 25 22 4 14 9

불만고객을행복하게만드는Wow-Project 1 8 20 22 24 25 18 15 13 13 15 26 23 21 18 16

상담서비스 향상 및 클레임 대책 과정 3 21 45 48 14-16 11-13 23-25 20-22 5-7 10-12 21-23

코칭을통한서비스리더십향상과정 2 16 40 43 26-27 8-9

고객만족경영체계구축및활용과정 3 21 45 48 21-23 15-17 10-12 5-7

CS 교육체계및교육계획수립실무과정 3 21 45 48 25-27 5-7 14-16

고객만족도조사실무과정 3 21 45 48 18-20 5-7

VOC 운영및활용과정 2 16 40 43 18-19 25-26 17-18

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

CS 경영

서비스강사양성과정 3 24 60 63 24-26 21-23 21-23 18-20 16-18 13-15 11-13 17-19 19-21 17-19 14-16 12-14

컨텍센터 QAA 실무과정 2 16 40 43 14-15 14-15 13-14 15-16

컨택센터클레임처리및대책전문가과정 3 21 45 48 7-9 16-18 11-13 26-28 7-9

컨택센터콜코칭실무과정 2 16 40 43 20-21 12-13

컨택센터 QAD level-up 과정 2 16 40 43 17-18 9-10 5-6 10-11

텔레슈퍼바이저과정 3 21 45 48 16-18 4-6 5-7 5-7

컨택센터사내강사양성과정 3 21 45 48 25-27 22-24

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

품질/생산관리

원가절감실습과정 2 16 40 43 14-15 21-22 16-17

GVE기술적용 5단계실천과정 2 16 40 43 21-22 21-22 9-10

효과분석전문가(FEA)과정 2 16 40 43 14-15 23-24 5-6

QC 7툴 적용실습과정 2 16 40 43 11-12 13-14 10-11

FMEA 체험과정 2 16 40 43 10-11 19-20 22-23

품질 COST구조혁신기술실습과정 2 16 40 43 18-19 23-24 24-25

설비생산기술향상과정(Compact TPM) 2 16 40 43 24-25 16-17 19-20

Lean Production System 적용 3-STEP 2 16 40 43 7-8 12-13 26-27

공정구조개선기술과정 2 16 40 43 25-26 16-17 27-28

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

마케팅

소비자행동분석을통한포지셔닝전략수립과정 2 16 40 43 24~25 26~27 26~27 17~18

신상품개발실무과정 2 16 40 43 17~18 25~26 7~8 27~28

마케팅기획을위한리서치실무과정 2 16 40 43 10~11 16~17 19~20 8~9

CRM을 통한 마케팅기획및 활용과정 2 16 40 43 14~15 13~14 25~26 24~25

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

영업

Success Selling 스킬 과정 3 21 50 53 14~16 20~22 11~13 22~24 10~12 21~23

성공영업전략수립과정 3 24 50 53 9~11 8~10 26~28

비즈니스협상스킬향상과정 2 16 40 43 11~12 16~17 22~23 17~18

영업팀장역량강화과정 3 21 45 48 16~18 16~18 13~15 6~8 19~21 12~14

영업제안&프리젠테이션스킬향상과정 2 16 40 43 23~24 23~24 22~23 17~18

매출채권관리실무과정 2 16 40 43 21~22 19~20 14~15 13~14

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

기술경영

Triz활용의 창의적 문제해결기법 실습과정 2 16 40 43 25-26 13-14 17-18

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사

인 사

인사관리종합실무과정 3 24 50 53 14-16 18-20 16-18 20-22 22-24 19-21 17-19 14-16 12-14

성과평가지표(KPI)도출 및 검증 실무 과정 3 21 45 48 11-13 26-28 21-23

전략적목표관리(MBO)를통한조직성과창출과정 3 21 45 48 23-25 24-26

직무분석종합실무과정 3 21 45 48 25-27 5-7 7-9

조직진단및분석실무과정 3 21 45 48 25-27 10-12

고과자 역량강화를위한평가면담 Skill-up 과정 1 8 20 22 24 14 11 5

조직문화혁신과정 3 21 45 48 21-23 23-25 22-24 17-19 5-7

채용에서퇴직까지의종업원관리과정 3 21 45 48 14-16 11-13 14-16

근로기준법종합실무과정 2 16 40 43 18-19 25-26 8-9

노동법실무과정 3 21 45 48 23-25 21-23

과정명
교육
일수

교육
시간

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월
교육비(만원)

회원사일반사
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수강신청방법

주요내용 업무공백, 출장비부담없이실무자교육훈련이가능한사이버교육이 376개 과정준비되어있습니다.

운영내용

1)무료수강 : 회원사연간 20회(분기당 5회로제한)

2)학습기간 :개강후 1개월 (※수강일전월 24일 수강신청마감)

3)보충학습 :학습기간종료후에도 1년간컨텐츠를수강하실수있는보충학습기간이주어집니다. 

4)쿠폰사용 :•쿠폰 1매당 1과정수강이기본입니다. 

•화상영어과정(★)은 쿠폰 2매를사용하셔야신청이완료됩니다

홈페이지 접속

http://member.cyberkma.or.kr 

1

회원가입

학습자 개인별로 회원가입 후 로그인 합니다.   

2

3 수강신청

과정명 확인 후 원하시는 과정을 선택합니다.

수강신청 버튼 클릭 후, 쿠폰 번호 인증합니다.

(사업자번호중간(-) 기입하셔야 쿠폰번호 팝업 클릭 가능합니다)

4
수강신청완료

나의학습방 > 학습관리 > 수강신청과정에서 수강신청 완료 확인

5 쿠폰사용 유의사항

쿠폰은 해당분기에 사용하셔야 합니다. (이월사용 불가능)

<분기별 쿠폰번호 안내>

1분기 : 02월 ~ 03월 (쿠폰번호 : 21100000)   

2분기 : 04월 ~ 06월 (쿠폰번호 : 21200000)

3분기 : 07월 ~ 09월 (쿠폰번호 : 21300000)   

4분기 : 10월 ~ 12월 (쿠폰번호 : 21400000)

6
쿠폰번호 확인

KMA 홈페이지에서 회원사 로그인시 쿠폰번호와 쿠폰이용현황을 실시간 확인 가능 합니다.

(문의 : 02-3274-9347~8 )

리더십역량

업무역량

No 과 정 명 회원사 일반사

1 에너지버스 60,000 66,000

2 프로젝트매니지먼트리더십(성공적인프로젝트매니저되기) 70,000 77,000

3 S급 대리의관리스킬, Management Skills for Future Manager 70,000 77,000

4 Vision Helper 이지성에게배우는성공리더십(꿈꾸는다락방) 70,000 77,000

5 고전과현대의혁신리더에게배우는성공리더십 80,000 88,000

6 명품 리더십의 4가지 비밀! Developing Executive Leadership 70,000 77,000

7 리더를꿈꾸는자미리준비하라! Preparing for Leadership 70,000 77,000

8 셀프리더십, 성공으로이끄는비전의힘 80,000 88,000

9 Do-It-Now 프로젝트용기 60,000 66,000

10 성과창출리더 70,000 77,000

No 과 정 명 회원사 일반사

1 21세기 지식경영 80,000 88,000

2 경제, 알고 보면미래가보인다! 80,000 88,000

3 글로벌기업에서배우는프리미엄브랜드전략 80,000 88,000

4 미래사회를위한기업가정신 80,000 88,000

5 상상경영을위한퓨처링기법 80,000 88,000

6 전략기획노트(당신의생각을디자인하라) 70,000 77,000

7 지속가능기업의思·通·感·動 - 윤리경영과사회적책임(CSR) 75,000 82,500

8 컨설턴트처럼전략인사이트로승부하라 88,000 96,800

9 프로페셔널의조건 80,000 88,000

10 피터드러커의경영의실제 70,000 77,000

11 현대경영의정신 80,000 88,000

12 비즈니스시스템의이해 80,000 88,000

13 도전하라! 틀을깨라! 80,000 88,000

14 비전을현실로만드는마법의기획력 60,000 66,000

15 유비, 기획의달인이되다. 60,000 66,000

16 창의력 75,000 82,500

17 창조를이끄는 Creative Thinking 80,000 88,000

18 컨설턴트처럼비즈니스라이팅하라! 80,000 88,000

19 탄소비즈니스스쿨(Carbon MBA)(1) 80,000 88,000

20 탄소비즈니스스쿨(Carbon MBA)(2) 80,000 88,000

21 컨설턴트처럼보고하고프레젠테이션하라 80,000 88,000

22 경청[마음을얻는지혜] 80,000 88,000

23 글로벌리더를키우는국제비즈니스매너 80,000 88,000

24 끌리는사람은 1%가다르다 70,000 77,000

25 박경림의 Upgrade your Networking 90,000 99,000

26 배려 100,000 110,000

27 사람과사람을위하여: 소통하는일터만들기 65,000 71,500

28 성공이미지창출! 비즈니스매너클리닉 60,000 66,000

29 조자룡, 커뮤니케이션스킬의달인이되다! 80,000 88,000

30 조직을살리는성공화법클리닉 70,000 77,000

31 비즈니스커뮤니케이션 80,000 88,000

32 굿 타이밍(의사결정법칙 1:10:100) 80,000 88,000

33 맹 대리의문제해결, No Problem! 60,000 66,000

No 과 정 명 회원사 일반사

34 위험을예방하고위기에대처하는법률실무 70,000 77,000

35 점핑(문제에서해결책으로뛰어오르는힘) 80,000 88,000

36 개인과조직을위한, WIN WIN 자기계발전략 70,000 77,000

37 글로벌시대에대비하자! 80,000 88,000

38 몰입(인생을바꾸는자기혁명) 80,000 88,000

39 미트로프의위기경영 80,000 88,000

40 변화리더의조건 70,000 77,000

41 변화와성공을위한자기경영 7 Principles 80,000 88,000

42 성공을꿈꾸는직장인을위한변화관리기술 70,000 77,000

43 자기경영노트 70,000 77,000

44 자신감강화를통한생산적자기혁신 80,000 88,000

45 전사원이함께하는변화와혁신 80,000 88,000

46 조직의성과를높이는생산적업무혁신 80,000 88,000

47 머리보다손이먼저움직이는메모의기술 70,000 77,000

48 비즈니스회의 : 회의 잘하는회사가성공한다 70,000 77,000

49 성과창출의지름길! 우선순위법칙 80,000 88,000

50 예문으로배우는비즈니스문서작성 50,000 55,000

51 잘나가는상사의비밀노트_비서처럼하라 80,000 88,000

53 프로젝트리스크매니지먼트(프로젝트관리 100% 충전노하우) 80,000 88,000

54 프로젝트매니지먼트의정석 80,000 88,000

55 한번에통과되는전략적보고기법 70,000 77,000

56 회의운영이노베이션 70,000 77,000

57 e 성과창출사원양성 80,000 88,000

59 관우, 프리젠테이션전략의달인이되다 60,000 66,000

60 논리도사, 스킬도사의성공프리젠테이션! 60,000 66,000

61 성공! 직장인의 International Presentation 60,000 66,000

62 최고비지니스맨의성공프리젠테이션 40,000 44,000

63 마음을움직이는Win-Win 협상 스킬 60,000 66,000

64 비즈니스협상 : 전략 수립부터계약까지 70,000 77,000

No 과 정 명 회원사 일반사

11 5백년 명문가의위기경영노하우 70,000 77,000

12 멋진 나! 잘나가는우리팀만들기 70,000 77,000

13 탁월한현장리더 70,000 77,000

14 팀장리더십 80,000 88,000

15 Top Team 양성을위해이규창코치가떴다. 80,000 88,000

16 고형남의멘토리더십 80,000 88,000

17 구본형의인간경영을위한성공전략 80,000 88,000

18 부하를성공하는직장인으로만드는 Successful 코칭 80,000 88,000

19 성공닥터유철수의맞춤코칭 86,000 94,600

52 70,000 77,000
초보관리자를위한매니지먼트스킬, 

Management Skills for New Manager

58 70,000 77,000
S급 커리어우먼의성공방정식, 

Assertiveness Training for Women in Business
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No 과 정 명 회원사 일반사

1 [뉴토익] 토마토실전모의고사 1 50,000 60,000 

2 [뉴토익] 토마토실전모의고사 2 38,000 48,000 

3 [뉴토익] 새롭게열리는토익의귀 : NEW E - TOEIC BASIC LC 50,000 60,000 

4 [뉴토익] 새롭게열리는토익의눈 : NEW E - TOEIC BASIC RC 51,000 61,000 

5 Speed up! NEW TOEIC 520점 돌파하기 60,000 70,000 

6 Speed up! NEW TOEIC 620점 돌파하기 60,000 70,000 

7 Speed up! NEW TOEIC 730점 돌파하기 60,000 70,000 

8 Speed up! NEW TOEIC 860점 돌파하기 60,000 70,000 

9 토마토 BASIC 2nd edition - LISTENING LC1 62,000 72,000 

10 토마토 BASIC 2nd edition - LISTENING LC2 50,000 60,000 

11 토마토 BASIC 2nd edition - READING RC1 62,000 72,000 

12 토마토 BASIC 2nd edition - READING RC2 50,000 60,000 

13 TEN 한달에끝내는친절한회화영문법 50,000 60,000 

14 이보영의 120분 영문법 34,000 44,000 

15 SMART Reading 40,000 50,000 

16 친절한영작문 49,500 59,500 

17 행복한명작읽기(미녀와야수, 인어공주편) 57,000 67,000 

18 TEN 신기한발음법 48,000 58,000 

19 이보영의 120분 발음청취 34,000 44,000 

20 START 리스닝 56,000 66,000 

21 뉴스로귀뚫어주는여자 (1) 57,000 67,000 

22 뉴스로귀뚫어주는여자 (2) 45,000 55,000 

23 뉴스로귀뚫어주는남자 (1) 77,000 87,000 

24 뉴스로귀뚫어주는남자 (2) 55,000 65,000 

25 뉴스로귀뚫어주는남자 (3) 55,000 65,000 

26 Global 뉴스로귀뚫어주는여자 Step 1 50,000 60,000 

27 Global 뉴스로귀뚫어주는여자 Step 2 50,000 60,000 

28 1분 뉴스로귀뚫어주는여자 Step 1 50,000 60,000 

29 1분 뉴스로귀뚫어주는여자 Step 2 50,000 60,000 

30 이보영의 120분 영어회화 34,000 44,000 

31 TEN English Club : 10분 영어회화입문 56,000 66,000 

32 TEN English Club : 10분 영어회화초급1 56,000 66,000 

33 TEN English Club : 10분 영어회화초급2 56,000 66,000 

34 TEN English Club : 10분 영어회화중급1 56,000 66,000 

35 TEN English Club : 10분 영어회화중급2 56,000 66,000 

36 TEN English Club : 10분 영어회화고급 56,000 66,000 

37 Roc & Ted의 한국문화영어로설명하기 - 생활편 60,000 70,000 

38 Roc & Ted의 한국문화영어로설명하기 - 문화편 60,000 70,000 

39 말하면서배우는영어회화 [Speak2Learn] 입문 65,000 75,000 

40 말하면서배우는영어회화 [Speak2Learn] 초급 65,000 75,000

41 말하면서배우는영어회화 [Speak2Learn] 중급 65,000 75,000 

42 말하면서배우는영어회화 [Speak2Learn] 고급 65,000 75,000   

43 이보영의왕초보 Speaking Training 50,000 60,000 

44 이보영의이것만알아도해외여행간다 59,800 69,800 

45 이보영의당신의영어를버려라 50,000 60,000 

46 거침없이하이킥 50,000 60,000 

47 이찬승 Vocabulary for Speaking 1 62,000 72,000 

48 이찬승 Vocabulary for Speaking 2 62,000 72,000 

49 유소영의 English Blogging 60,000 70,000 

50 말해 Voca 40,000 50,000 

51 기막힌! 스피킹 40,000 50,000 

52 초급현지회화 200% 즐기기 (1) 58,500 68,500 

53 초급현지회화 200% 즐기기 (2) 45,000 55,000 

54 중급현지회화 200% 즐기기 (1) 61,500 71,500 

55 중급현지회화 200% 즐기기 (2) 48,000 58,000 

56 Speaking Master Class : Current Issues 65,000 75,000 

57 Speaking Master Class : Culture & Art 65,000 75,000 

58 Speaking Master Class : Sports & Entertainment 65,000 75,000 

59 Speaking Master Class : Business & Economy 65,000 75,000 

60 Speaking Master Class : People & Society 65,000 75,000 

61 Speaking Master Class : Science & Technology 65,000 75,000

No 과 정 명 회원사 일반사

62 이찬승 Speaking KNOW-HOW : 140 회화 구문편 1 62,000 72,000 

63 이찬승 Speaking KNOW-HOW : 140 회화 구문편 2 50,000 60,000 

64 이찬승 Speaking KNOW-HOW : 400 행동 표현편 1 67,000 77,000 

65 이찬승 Speaking KNOW-HOW : 400 행동 표현편 2 50,000 60,000 

66 ZERO에서시작하는왕초보 English Fitness - 말문 트기 57,800 67,800 

67 ZERO에서시작하는왕초보 English Fitness - 신나게말하기 45,000 55,000 

68 Write & Speak 더블더블 BASIC 65,000 75,000 

69 Write & Speak 더블더블 INTERMEDIATE 65,000 75,000 

70 기막힌 Speaking - VOCA로 말문터지기 62,000 72,000 

71 기막힌 Speaking - 요리조리말하기 62,000 72,000 

72 기막힌 Speaking - 네이티브처럼말하기 62,000 72,000 

73 글로비쉬로말하자 Step 1 62,000 72,000 

74 글로비쉬로말하자 Step 2 50,000 60,000 

75 Biz Master - General 63,500 73,500 

76 Biz Master - Practical 63,500 73,500 

77 Biz Master - International 63,500 73,500 

78 애니타임여행영어 52,500 62,500 

79 [화상영어] 실전! 말하기시험성공기- Live TOEIC Speaking (1) 120,000 130,000 

80 [화상영어] 실전! 말하기시험성공기- Live TOEIC Speaking (2) 120,000 130,000 

81 [화상영어] 실전! 말하기시험성공기- Live TOEIC Speaking (3) 120,000 130,000 

82 [화상영어] 실전! 스피킹중급 - Live Talk 1 120,000 130,000 

83 [화상영어] 실전! 스피킹중급 - Live Talk 2 120,000 130,000 

84 [화상영어] 실전! 스피킹중급 - Live Talk 3 120,000 130,000 

85 [화상영어] 스피킹절대법칙핵심패턴 40 : Step1. 기초패턴 120,000 130,000 

86 [화상영어] 스피킹절대법칙핵심패턴 40 : Step2. 질문패턴 120,000 130,000 

87 [화상영어] 스피킹절대법칙핵심패턴 40 : Step3. 필수패턴 120,000 130,000 

88 [화상영어] 실전! 말하기시험성공기 - OPIc Live Interview (1) 120,000 130,000 

89 [화상영어] 실전! 말하기시험성공기 - OPIc Live Interview (2) 120,000 130,000 

90 [화상영어] 실전! 말하기시험성공기 - OPIc Live Interview (3) 120,000 130,000 

91 [2010] KMA 전화영어 - 초급 90,000 100,000 

92 [2010] KMA 전화영어 - 중급 90,000 100,000 

93 [2010] KMA 전화영어 - 고급 90,000 100,000 

94 How to write 이메일 & 메신저편 50,000 60,000 

95 난생처음쓰는영어일기 - 직장인편 60,000 70,000 

96 How to write 영문 계약 & 협상편 50,000 60,000 

97 미리 해보는바이어접대 50,000 60,000 

98 미리가보는해외출장 50,000 60,000 

99 비즈니스매뉴얼 - 무역영어편 65,000 75,000 

100 비즈니스매뉴얼 - 전화영어편 65,000 75,000 

101 20일에끝내는 Global Business English - 전화/이메일편 63,600 73,600 

102 20일에끝내는 Global Business English - 협상/PT편 63,600 73,600 

103 주말영어특강 - 전화편 50,000 60,000 

104 주말영어특강 - 이메일편 51,000 61,000 

105 주말영어특강 - 회의토론편 50,000 60,000

106 주말영어특강 - 프리젠테이션편 51,000 61,000 

107 면접관을사로잡는인터뷰영어 64,500 74,500 

108 국제비즈니스프레젠테이션(IBP) 60,000 70,000 

109 New 나는 50문장으로영어회의한다 59,400 69,400 

110 New 나는 50문장으로영어협상한다 59,400 69,400 

111 New 나는 50문장으로영어토론한다 59,400 69,400 

112 New 나는 50문장으로영어메일쓴다 59,400 69,400 

113 강과장의비밀폴더 Global English Project - STEP 1 신제품개발 62,500 72,500 

114 강과장의비밀폴더 Global English Project - STEP 2 신제품마케팅 50,000 60,000 

115 직장인일상회화완전정복1단계 : 영어가쉬워지는회화기초패턴편Step 1 50,000 60,000 

116 직장인일상회화완전정복1단계 : 영어가쉬워지는회화기초패턴편Step 2 50,000 60,000 

117 직장인일상회화완전정복2단계 : 영어가쉬어지는회화응용패턴편Step 1 50,000 60,000 

118 직장인일상회화완전정복2단계 : 영어가쉬어지는회화응용패턴편Step 2 50,000 60,000 

119 비즈니스영어회화무작정따라하기 50,000 60,000 

120 영어프레젠테이션무작정따라하기 50,000 60,000 

121 비즈니스실무영작무작정따라하기 50,000 60,000 

No 과 정 명 회원사 일반사

1 고흐와함께배우는포토샵 60,000 66,000

No 과 정 명 회원사 일반사

1 내가 만드는성공스토리, 경력개발전략을펼쳐라(계획편) 70,000 77,000

2 마음을다스리는힘! 유쾌한스트레스 70,000 77,000

No 과 정 명 회원사 일반사

3 세상을리드하는힘! 상상하여창조하라! 60,000 66,000

4 시저의커리어업그레이드전략! 80,000 88,000

★화상영어과정은 쿠폰 2매 사용

No 과 정 명 회원사 일반사

1 고객의마음을움직이는프로세일즈 80,000 88,000

2 고객의성공을돕는솔루션영업전략 60,000 66,000

3 마케팅마인드플러스 80,000 88,000

4 마켓리더를위한크리에이티브마케팅 60,000 66,000

5 문화의코드를읽으면마케팅이보인다 80,000 88,000

6 사례로배우는서비스기업의마케팅전략 70,000 77,000

7 성공하는기업의마케팅 Tool Box, Positioning 86,000 94,600

8 실전! 자신있게성공하는아웃바운드영업스킬 80,000 88,000

9 이기는습관 100,000 110,000

10 필립코틀러의미래형마케팅 70,000 77,000

11 핵심을꿰뚫는마케팅실무에센스 60,000 66,000

12 홍박사의차별화전략! 큐 70,000 77,000

13 고객가치를해결하는솔루션을판매하라 80,000 88,000

14 성공적마켓진출을위한유통경로마케팅 80,000 88,000

15 소비자행동과마케팅전략 80,000 88,000

16 전략적브랜드마케팅 80,000 88,000

17 사례중심의전략적마케팅 80,000 88,000

18 Skill up! 마케팅전략과기획 70,000 77,000

No 과 정 명 회원사 일반사

1 [Must Know] 엑셀 2007 Advanced 40,000 44,000

2 [Must Know] 엑셀 2007 Basic 69,000 75,900

3 [Must Know] 엑셀 2007 Intermediate 62,000 68,200

4 실무에바로통하는엑셀 2002 CORE 65,000 71,500

5 실무에바로통하는엑셀 2002 EXPERT 65,000 71,500

6 엑셀 2007 기초다지기 70,000 77,000

7 엑셀좀하는직장인을위한엑셀 2007 60,000 66,000

8 업무에바로사용할수있는함수사용법 (ver. 2007) 76,000 83,600

9 엑셀좀하는직장인이되자!  (엑셀 2007 Essential) 67,000 73,700

10 엑셀좀하는직장인이되자! (ver. 2007 Practical) 76,000 83,600

11 [Must Know] 워드 2007 Advanced 69,000 75,900

12 실무에바로통하는워드 2002 CORE & EXPERT 65,000 71,500

13 [Must Know] 워드 2007 Basic 69,000 75,900

14 달인되기프로젝트! 워드 2007! 70,000 77,000

15 워드 2007 기초다지기 70,000 77,000

16 [Must Know] 파워포인트 2007 Advanced 40,000 44,000

No 과 정 명 회원사 일반사

17 실무에바로통하는파워포인트 2002 CORE 70,000 77,000

18 [Must Know] 파워포인트 2007 Basic 65,000 71,500

19 [Must Know] 파워포인트 2007 Intermediate 40,000 44,000

20 달인되기프로젝트! 파워포인트 2007! 70,000 77,000

21 파워포인트 2007 기초다지기 70,000 77,000

22 엑세스 2007 기초다지기 70,000 77,000

23 실무에바로통하는엑세스 2002 CORE 65,000 71,500

24 [Must Know] 한글 2007 Advanced 40,000 44,000

25 [Must Know] 한글 2007 Basic 40,000 44,000

26 [Must Know] 한글 2007 Intermediate 62,000 68,200

27 [Must Know] 아웃룩 2007 60,000 66,000

28 [Must Know] Vista와 Office 2007 한 번에마무리하기 62,000 68,200

29 직군별 OFFICE 활용 - 마케팅/영업 40,000 44,000

30 직군별 OFFICE 활용 - 인사/경영관리 40,000 44,000

31 직군별 OFFICE 활용 - 재무/회계 40,000 44,000

No 과 정 명 회원사 일반사

19 VVIP 마케팅 80,000 88,000

20 교육담당자양성과정 80,000 88,000

21 면접위원이알아야할면접스킬 70,000 77,000

22 사내교수양성을위한컨퍼런스 70,000 77,000

23 [회계 ⓔ코칭] 쉽게 따라하는원가회계 70,000 77,000

24 [회계 ⓔ코칭] 쉽게 따라하는세무회계 70,000 77,000

25 [회계 ⓔ코칭] 쉽게 따라하는재무회계 70,000 77,000

26 숫자와회계를알아야성공한다 80,000 88,000

27 알기쉬운경리실무 70,000 77,000

28 S급 인재의힘, 쏙쏙! 알기쉬운재무제표 80,000 88,000

29 Build Up! 알기 쉽게배우는건설회계 80,000 88,000

30 고객먼저생각하는병원 CS 1 80,000 88,000

31 고객 먼저생각하는병원 CS 2 80,000 88,000

32 성공비즈니스를위한나만의 CS 80,000 88,000

33 전사원이함께하는고객만족경영 80,000 88,000

34 친절을파는 10가지원칙(고객실무서비스) 70,000 77,000

35 행복한 CS달인을만드는고객만족클리닉 70,000 77,000

36 행복한 CS 달인을만드는고객만족클리닉(금융편) 80,000 88,000

No 과 정 명 회원사 일반사

1 IT 사례를통한 ROI 분석 실무 70,000 77,000

2 금박사와함께하는채권탐험 80,000 88,000

3 실전! 현장혁신 80,000 88,000

4 현장혁신! 강한 조직만들기 80,000 88,000

5 품질경영활동과 6시그마 80,000 88,000

6 현장이슈해결을위한 TOC 생산관리실무 80,000 88,000

7 글로벌경쟁력창출! 무역실무에센스 70,000 77,000

8 사례로배우는유통실무 80,000 88,000

9 무역실무익히기 70,000 77,000

10 [SMART 물류] 공급사슬관리 80,000 88,000

No 과 정 명 회원사 일반사

11 [SMART 물류] 수송시스템의이해 80,000 88,000

12 [SMART 물류] 물류산업과물류정책 80,000 88,000

13 [SMART 물류] 유통관리 80,000 88,000

14 [SMART 물류] 물류경영과정보시스템 80,000 88,000

15 [SMART 물류] 물류센터및재고관리 80,000 88,000

16 [SMART 물류] 국제운송관리 80,000 88,000

17 고객 먼저생각하는병원 CS 1 80,000 88,000

18 고객먼저생각하는병원 CS 2 80,000 88,000

19 똑똑한건강보험청구전문가 1 80,000 88,000

20 똑똑한건강보험청구전문가 2 80,000 88,000
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경영직무 영 어

전문산업직무

오피스

정보기술

자기계발
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5. 글로벌 HR·Trend 세미나

16 KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스

행 사 명 글로벌 HR 세미나 Trend 세미나

주요내용

ISPI와 ASTD를 통해서 본 Global HR 최신

Trend를 제시하는 특별세미나를 통해 기업의

핵심인재육성및개발의성공전략과임직원의

자기계발기회를제공합니다.

시장의 불확실성에 대비하기 위해 한국의

경제를 뒤흔들 HOT Trend에 대한 이해를

바탕으로시장추종자가아닌시장주도자가되기

위한 차년도 최적의 경영시나리오를 준비할 수

있습니다.

일 정 6월

참가대상 KMA 회원사 임직원

인 원 60명

참 가 비 회원사 공개교육쿠폰 1매 사용

11월

6. KMA-Day

행 사 명 북한산둘레길걷기 슬로우시티체험

주요내용
KMA-Day를 통해 회원사간의 유대관계 형성과 교류의 장을 마련함과 더불어 바쁜 업무환경

속에서 쌓였던 스트레스를 날려버려 업무의 효율성을 높이고 새로운 에너지를 충전할 수 있는

기회를 제공합니다.

일 정 3월

참가대상 KMA 회원사 임직원

인 원 60명

참 가 비 회원사 공개교육쿠폰 1매 사용

10월

No 과 정 명 회원사 일반사

1 다이나믹일본어회화입문 52,000 62,000 

2 조승연의맛깔나는테마일본어 Season 1 50,000 60,000 

3 조승연의맛깔나는테마일본어 Season 2 50,000 60,000 

4 애니타임여행일본어 52,000 62,000 

5 다이나믹일본어회화초급 (1) 62,000 72,000 

6 다이나믹일본어회화초급 (2) 63,500 73,500 

7 다이나믹일본어회화중급 Step 1 63,500 73,500 

8 다이나믹일본어회화중급 Step 2 50,000 60,000 

9 다이나믹일본어회화고급 62,000 72,000 

10 말하면서배우는도키도키일본어회화초급 63,000 73,000 

11 말하면서배우는도키도키일본어회화중급 63,000 73,000 

12 말하면서배우는도키도키일본어회화고급 64,900 74,900 

13 처음 시작하는도키도키일본어작문 62,000 72,000 

14 New 와꾸와꾸입문 35,000 45,000 

15 New 와꾸와꾸초급(1/3) 35,000 45,000 

16 New 와꾸와꾸초급(2/3) 35,000 45,000 

17 New 와꾸와꾸초급(3/3) 35,000 45,000

No 과 정 명 회원사 일반사

18 New 와꾸와꾸중급(1/2) 35,000 45,000 

19 New 와꾸와꾸중급(2/2) 35,000 45,000 

20 New 와꾸와꾸고급(1/2) 35,000 45,000 

21 New 와꾸와꾸고급(2/2) 35,000 45,000 

22 신짱의일본어속성문법 48,900 58,900 

23 한달에끝내는일문법 - 기초편 50,000 60,000 

24 한달에끝내는일문법 - 문형편 50,000 60,000 

25 양미선의스크린일본어 Step 1 50,000 60,000 

26 양미선의스크린일본어 Step 2 50,000 60,000 

27 OK! 비즈니스일본어회화 (1) 47,000 57,000 

28 OK! 비즈니스일본어회화 (2) 32,000 42,000 

29 스타트비즈니스일본어 Step 1 63,500 73,500 

30 스타트비즈니스일본어 Step 2 50,000 60,000 

31 에비스비즈니스일본어 60,000 70,000 

32 일본사무실에선이런일본어가통한다. 40,000 50,000 

33 비즈니스전화일본어 35,000 45,000 

No 과 정 명 회원사 일반사

1 JRC 맛있는중국어 1단계 I 59,000 69,000 

2 JRC 맛있는중국어 1단계 II 59,000 69,000 

3 JRC 맛있는중국어 2단계 I 61,000 71,000 

4 JRC 맛있는중국어 2단계 II 45,000 55,000 

5 JRC 스크린중국어 - 첨밀밀 50,000 60,000 

6 JRC 콕콕짚어주는발음클리닉 30,000 40,000 

7 신공략중국어기초 (1) 52,500 62,500 

8 신공략중국어기초 (2) 40,000 50,000 

9 신공략중국어기초 (3) 40,000 50,000 

10 신공략중국어초급 (1) 57,500 67,500 

11 신공략중국어초급 (2) 45,000 55,000 

12 신공략중국어초급 (3) 45,000 55,000 

13 신공략중국어실력향상 (1) 67,600 77,600 

14 신공략중국어실력향상 (2) 48,000 58,000 

15 신공략중국어실력향상 (3) 48,000 58,000 

16 신공략중국어실력향상 (4) 48,000 58,000 

17 신공략중국어프리토킹 (1) 63,000 73,000 

18 신공략중국어프리토킹 (2) 48,000 58,000 

19 신공략중국어프리토킹 (3) 48,000 58,000 

20 중국어첫걸음교과서투게더 1 54,000 64,000 

21 중국어첫걸음교과서투게더 2 40,000 50,000 

22 중국어무작정따라하기 step 1 32,000 42,000 

23 중국어무작정따라하기 step 2 32,000 42,000  

24 왕초보중문법 Step1 32,000 42,000

No 과 정 명 회원사 일반사

25 왕초보중문법 Step 2 32,000 42,000 

26 다락원중국어마스터 1 Step 1 63,800 73,800 

27 다락원중국어마스터 1 Step 2 50,000 60,000 

28 팅리에강해지는청화설상 Step 1 66,900 76,900 

29 팅리에강해지는청화설상 Step 2 50,000 60,000 

30 팅리에강해지는청화설하 Step 1 66,900 76,900 

31 팅리에강해지는청화설하 Step 2 50,000 60,000 

32 애니타임여행중국어 54,500 64,500 

33 라이라이중국어입문 Step 1 50,000 60,000 

34 라이라이중국어입문 Step 2 50,000 60,000 

35 라이라이중국어초급 Step 1 50,000 60,000 

36 라이라이중국어초급 Step 2 50,000 60,000 

37 라이라이중국어중급 50,000 60,000 

38 JRC 도전! 초급비즈니스중국어 I 60,000 70,000 

39 JRC 도전! 초급비즈니스중국어 II 45,000 55,000 

40 Useful! 비즈니스중국어 (1) 61,500 71,500 

41 Useful! 비즈니스중국어 (2) 48,000 58,000 

42 왕서방비즈니스중국어 (1) 46,500 56,500 

43 왕서방비즈니스중국어 (2) 33,000 43,000 

44 왕서방비즈니스중국어 (3) 33,000 43,000 

45 OK! 비즈니스중국어 Step 1 63,800 73,800 

46 OK! 비즈니스중국어 Step 2 50,000 60,000 

47 중국 사무실에선이런중국어가통한다 40,000 50,000

중국어

일본어



49년간축적된노하우를바탕으로펼쳐지는
회원서비스를경험하실수있습니다Asia’s No.1 Knowledge ProviderKMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스

www.kma.or.kr 1918 KMA 회원사를위한 2011년 회원서비스

7. 우수기업탐방 벤치마킹 연수

8. 리더스클럽 (Leaders Club)

주요내용
경영혁신 선도기업의 현장을 방문하여 우수한 성공사례들을 체험함으로써 업무성과 향상과

혁신의 실행력을 배울 수 있고, 참가자간 활발한 교류의 장을 마련해 드립니다.

일 정 5월

참가대상 KMA 회원사 임직원

장 소 경영혁신기업

참 가 비 회원사 공개교육쿠폰 1매 사용

9. 지식정보매체

1) 운영취지 및 목적

글로벌경쟁의높은벽을넘기위해국내기업간의제휴및정보교류가그어느때보다절실히요구되는오늘.

KMA는 선도적인 기업의 최신경영혁신 사례를 공유하고 관련 업계의 발전방향을 함께 논의하는 CEO·임원중심의

Community인위원회·평의회, 부서장과실무자중심의연구회로구성된리더스클럽이회원서비스로제공됩니다.

2) 구성

3) 참가비 무료

•KMA 회장단사 6개 리더스클럽 •KMA 이사단사 2개 리더스클럽 •KMA 정회원사 1개 리더스클럽

■기업 발전의 핵심적 요소 (전략, CS, 마케팅, 경영품질, 생산성, 공공혁신)들을 환경변화에 맞추어 새롭게 조명하고,

바람직한 발전 방향을 선도

■각리더스클럽별조직구성은위원회, 평의회, 연구회로 구성되어 있습니다.
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전략혁신리더스클럽
•위 원 장 : 이승한홈플러스그룹회장

•자문기관 : 한국전략경영학회

CS리더스클럽
•위 원 장 : 허태학전삼성석유화학사장

•자문기관 : 한국고객만족경영학회

생산성리더스클럽
•위 원 장 : 이영관도레이첨단소재사장

•자문기관 : 한국경영공학회

마켓리더스클럽
•위 원 장 : 원대연한국패션협회회장

•자문기관 : 미국마케팅학회

품질경영리더스클럽
•위 원 장 : 손 욱 서울대융합과학기술대학원초빙교수

•자문기관 : Six Sigma Qualtec

공공리더스클럽
•위 원 장 : 이채욱인천국제공항공사사장

CEO Community

•국내산업계해당분야발전방향모색및제언을

통한산업계확산

•KMAC 대외 사업(진단평가, Conference 등)에

대한의견제시및사회활동참여

•평의회에서상정된안건에대한심의
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담당임원 Community

•해당분야 BEST Practice 벤치마킹

•회원사상호간정보교류활동

•위원회에해당분야안건상정
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부서장 Community

•해당분야와관련된국내외자료공유

•우수사례정보교류및벤치마킹

•해당분야추진상애로사항공유및해결
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최고경영자를위한경영·지식정보지

CHIEF EXECUTIVE
▶ CEO, 임원대상월 2권, 연간 24권

핵심리더를위한종합정보지

혁신리더
▶부서장, 실무자대상월 2권, 연간 24권

공정한인증제도기반한조사보고서

전략보고서
▶ CEO 및 실무자대상종당 2권, 연간 7종/14권

한국산업의 현재와 미래, 글로벌 최신 정보를 한눈에!

KMA에서제공된

경영도서
▶ CEO 및 실무자대상조찬회참석시

온라인경영세미나

동영상 서비스

▶회원사의 임직원 누구나 KMA홈페이지를 통해각종 경영세미나의 동영상과

파워포인트 자료를 보실 수 있습니다. (KMA홈페이지 > 지식창고 참조)
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UK-TEST 신청서

위 내용과 같이 신청합니다.

년 월 일

KMA 귀중 (FAX. 02-3274-9353)

회원사명

TEST 신청인원

TEST 희망날짜

명

신

청

담

당

자

부서명

직 위

성 명

연락처

TEL.

HP.

E-mail.

년 월 일
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10. B2B지원 서비스

주요내용
회원 기업의 사업 지원을 위한 상품과 서비스를 홍보할 수 있는 기회를 마련하고 더불어 회원사

간의 활발한 정보 공유의 장을 마련하고자 다양한 B2B(Business to Business) 서비스를

제공합니다.

지원내용

•최고경영자조찬회 및 21C리더스모닝포럼을 통한 홍보

•회원사 전용 커뮤니티 게시판을 통한 홍보

•회원사를 대상으로 하는 이메일 홍보

•KMA 공개교육 및 사이버교육 사이트의 배너 삽입

•KMA 블로그나 트위터 등을 통한 홍보

신청방법 회원사무국으로 문의

11. UK-TEST

주요내용

UK-TEST는 업무를처리하는데따르는신속성과정확성, 행동의균형성을평가해주는검사입니다.

기본적인 집중력과 적응력에 대한 평가가 가능하여 신입 및 경력사원을 채용하기 위한 선발

목적으로 이용되고 있습니다. 더불어 업무 배치의 참고자료 및 인적자원 관리측면으로 활용이

가능합니다.

※ 본 신청서는 TEST 희망날짜 일주일 전까지 접수하여 주시기 바랍니다.

※ TEST 결과는 검사지가 회원사무국으로 접수 후 1주일내 받아보실 수 있습니다.

일 정 수시 접수

참 가 비 회원사 10명 무료 (추가시, 25,000원/인당, VAT별도)

신청방법 UK-TEST 신청서 작성 후 회원사무국으로 Fax 접수
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계좌번호

사업자등록증

외환은행 124-13-12202-1 신한은행 343-05-017908

기업은행 220-000406-01-028 우리 MMF 1181-602-185660

국민(서여의도) 544301-01-131680 우리 (보통예금) 165-247769-13-101

국민은행 827-01-0342-781 우리은행 165-225078-13-018

농협 069-01-248057 제일은행 303-10-007744

새마을금고 0916-09-000075-6 하나은행 176-910003-93904

신한(조흥) 100-017-24196

은행명 계좌번호 은행명 계좌번호

KMA 회원서비스(요약)

서비스분류

1. CEO/임원 대상

2. 부서장/실무자대상

3. 리더스클럽

4. 지식정보매체

5. B2B지원 서비스

6. UK-TEST

- 최고경영자조찬회

- 인문학조찬회

- 경영자세미나/ 컨퍼런스

- 하계최고경영자세미나

12회

12회

개최시

1회

2인무료

50%할인

20% 할인

20% 할인

480만원상당

120만원상당

-

30만원상당

10회

8명

20명

2회

2회

1회

2인무료

무료

무료

무료

무료

무료

400만원상당

440만원상당

200만원상당

50만원상당

40만원상당

20만원상당

택 1 무료 350만원상당

12부

12부

7종

수시

다수

무료 200만원상당

택 2 무료 -

10명 무료 25만원상당

연간혜택금액 2,500만원상당

- 21C리더스모닝포럼

- 공개교육무료수강(분기별2회)

- 사이버교육무료수강(분기별5회)

- 글로벌/HR트렌드세미나

- KMA-Day(문화체험, 회원교류의날)

- 우수기업벤치마킹연수(선진기업탐방)

- 경영전략/ CS/ 마케팅/ 경영품질/ 생산성/ 공공혁신(6개) 

(각, 위원회 1인/ 평의회 1인/ 연구회 2인) 

- 월간 Chief Executive

- 월간 혁신리더

- 전략보고서

- 경영도서

- 각종세미나, 조찬회, 컨퍼런스동영상서비스

- 최고경영자조찬회및 21C리더스모닝포럼을통한홍보

- 회원사전용커뮤니티게시판을통한홍보

- 회원사를대상으로하는이메일홍보

- KMA 공개교육및사이버교육사이트의배너삽입

- KMA 블로그나트위터등을통한홍보

- UK인성·능력검사

주 제 연간 회원사 회원서비스 상당금액

연회비 : 정회원 기준 350만원

회원 서비스 문의

KMA회원사무국

(150-917) 서울시영등포구여의도동의사당로22 이룸센터 9층

•권영국 PU장 02-3274-9341 (soljin@kma.or.kr)  

•홍 현의 선임연구원 02-3274-9344 (neverpogi@kma.or.kr)

•구 혜순 연구원 02-3274-9356 (soon9004@kma.or.kr) 

•박 경민 연구원 02-3274-9348 (min1106@kma.or.kr)

•심 남희 연구원 02-3274-9347 (therese83@kma.or.kr)


